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El sector moda representa uno de los de mayor dinamismo
entre tfodas las industrias: la evolucion constante no solo a
nivel de producto, sino también a nivel de estrategias
integrales del negocio ha generado la busqueda natural
de profesionales con una vision amplia para manejar las
actividades claves de las marcas.

Dentro de estas actividades se encuentfra la de Retall
Management, que gracias a nuesfro alto grado de
especialidad y alianza estratégica con la prestigiosa
Universidad Pontificia Bolivariana en Medellin -
Colombia, sera transmitida a nuestros estudiantes en una
metodologia de ensefianza dinamicay real basandonos en
lo que realmente ocurre en el mercado de la moda.
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VENTAJA DIFERENCIAL
DE LA CARRERA

Primer programa de Retail Management enfocado
en marcas y empresas de moda.

30 anos de experiencia en el sector educativo de
moda nos permite fransmitir un Know How altamente

especializado y acorde a larealidad actual del sector.

Modelo educativo practico, dinamico y vivencial
con docentes que son parte del sector moda.

Pasantia Internacional en Fashion Business en
Medellin — Colombia a cargo de la Universidad
Pontificia Bolivariana
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Desarrollar una estrategia para una marca de moda que se
desenvuelve en canales de venta Retail es mas complejo
de lo que parece, para tener un concepto claro de lo que se
debe hacer se requiere diferentes enfoques partiendo por

el conocimiento del consumir y la gestion propia del punto
de venta sin dejar de considerar lineamientos que deben
iInfluir la composicion de nuestro mix de productos.

Esta nueva carrera corta, le brindara a los estudiantes las
herramientas que requieren para rentabilizar de manera
optima sus puntos de venta, brindandoles una vision
global de como operan las grandes marcas de moda para
aplicarlas de manera inmediata en sus negocios.




MALLA Duracidn : 1 ano
CURRICULAR

® o o o
modulo 1 modulo 2 modulo 3 modulo 4

Comunicacion Visual Estrategias
de Markefing Retall

Styling y Asesoria
de Imagen en Retall

Costumer Experience y

Tendencias de Producto. Incubacion de

Negocio Retail

Puntos de Ventay FERIEl =TT

Visual Merchandising.
Planogramas Moda, Cultura y Medios

& Layout de Comunicacion

Comunicaciony
Marketing Retail.

Pasantia

Internacional
Arquitectura Inferior E-Marketingy , _
y Exterior Comunicacién Digital Medellin, Colombia
Planeamiento Logisticay Tecnologia x
de Campana Aplicada a Retalil

e Estaprogramacion académica podra ser modificada por causas de fuerza mayor o caso fortuito.
e | os modulos pueden ser de mayor o menor duracidn en funcidon de las asignaturas que los componen.
* | aduraciondel programa podra extenderse por existir feriados o eventos institucionales no calendarizados a la fecha de programacion.

Gestion estratégica
de Retall.




PERFIL
DEL EGRESADO

Vo d

Vo d

Disenar y gestionar puntos de ventas fisicos para
marcas de moda.

Establecer estrategias de visual Merchandising y
Escaparatismo.

Desarrollar planeamientos de Fashion Buying.

Interpretar y anticipar tendencias del consumidory
del sector moda.

Conocer el route to market de un producto de
iIndumentaria.

Implementar campanas de marketingy
comercializacion digital.

Brindar asesoria de personal Shopper y consultoria
de imagen.

Estructurar campanas de marketing enfocadas en
marcas de moda.




Universidad ]
Pontificia Pasantra
Bolivariana Internacional

Fashion Business



GESTION COMERCIAL (4 HORAS)

~ Seleccion de espacio comercial, proyeccion financiera
~ Benchmark de marcas cercanas y competencia

~ Publico (target) y estilo de cliente

v Habitos de consumo

GESTION DE INVENTARIOS (4 HORAS)

La compra de productos ar
Definicion de portafolio ar

Carga ideal de exhibicion a»
GMROI y rotacion de inventario A
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CERTIFICACION

/
: UPB

" W MEDELLIN, COLOMBIA
N

v Laasistencia ala pasantiaes

obligatoria para los participantes ~ Diploma a Nombre de Chio Lecca en
del programa. Fashion Retail Management.

Los gastos por las capacitaciones e

il . Certificado de participacion en la

Ingreso a la feria ya estan incluidos

. -~ Pasantia Internacional Fashion
en la inversion del programa.

Business en la Universidad Pontificia
Bolivariana UPB.






